BODY SHOP  לזכיינים

כל זכיין שמצטרף לרשת צריך להזדהות עם חמשת העקרונות עליהן מושתתת הרשת:

1. AGAINST ANIMAL TESTING 
2. SUPPORT COMMUNITY TRADE 
3. SELF ESTEEM ACTIVATE 
4.  DEFEND HUMAN RIGHTS 
5.  PROTECT OUR PLANET 
מרכז לוגיסטי
אנו מפעילים מרכז לוגיסטי על כ –5,000 מ"ר מקורה ומשם נערכת ההפצה לחנויות הרשת ולדיוטי פרי.

פיתוח סניפים.

הרשת מונה כיום 54 סניפים ותתפתח בקרוב בשני כיוונים עיקריים:

1. פיתוח סניפים נוספים.

2.  הרחבת שיתופי פעולה וניצול הזדמנויות עסקיות עם רשתות נוספות.

פרסום שיווק וקידום מכירות

אנו בוחרים בקפידה את המדיה בה אנו מפרסמים.

חוברות הקניונים, עיתונות ארצית ומקומית, טלוויזיה, מדיה חברתית, אתר סחר – הם חלק מערוצי הפרסום בה הרשת משתמשת.

יחסי ציבור

לרשת אשת יחסי ציבור אשר מוציאה לעיתונות הרלוונטית ידיעות בנושאים כללים.

קידום מכירות – מבצעים

הרשת משקיעה רבות במוצרי קידום מכירות אשר מיובאים מחו"ל וזאת ע"מ לקדם מכירות של מוצרים ברשת.

אז איך מצטרפים?

ע"מ להצטרף לרשת BODY SHOP יש לחתום על חוזה זכיינות אשר מעניק לזכיין זיכיון להפעלת חנות באזור מסוים לתקופה החופפת את חוזה השכירות. 
החברה והזכיין בוחרים במשותף את האזור הגיאוגרפי והזכיין מקים באזור זה חנות עפ"י מפרט המקובל ברשת.

החנות שמוקמת מנוהלת ע"י הזכיין באופן עצמאי ובכפוף לחוזה הזכיינות עליו חתם.

איזה תמורה מקבלים מהרשת?

הדרכה

הרשת תדריך את צוות העובדים בשני רבדים כדלקמן:

הדרכה תיאורטית – הדרכה ולימוד על מוצרי החברה ועל המרכיבים המיוחדים של המוצרים.

הדרכה מעשית – ההדרכה המעשית מתבצעת ע"י עבודה של הצוות המיועד באחד מסניפי הרשת, בהדרכה זו נלמדים עקרונות התפעול של החנות כולל ספקים , הזמנות, דוחות מלאי, מניעת אובדן וכיוצא.

יחסי ציבור

הזכיין נהנה מיחסי ציבור לחנות וכן למוצרים הנמכרים בחנות וכן כתבות תדמית.

פרסום

פרסום החנות במסגרת כוללת של פרסום הרשת וזאת תוך ציון של מיקום החנות והטלפון בכל פרסום של הרשת.

קניינות

הרשת קובעת את מדיניות תמחיר המוצרים תוך תהליך קניינות מפותח הדואג לרכישה במחירים אטרקטיביים ביותר.

פיתוח עסקי

הרשת משקיעה בפיתוח ענפים שונים מתוך כוונה להגדיל את ההכנסות של החנות.

מה נדרש ממך?

"את הסוס ניתן להביא לשוקת אך לא ניתן להכריח אותו לשתות"

ע"מ להצליח הנך נדרש ליכולות הבאות:

1. יזמות לפעילות שיווקית מקומית ע"מ לגייס לקוחות.

2.  הקפדה יצירה על ניהול החנות עפ"י הנחיות הרשת בכל התחומים.

3.  מתן שירות מעולה ללקוחותיך.

4.  יישום של שיטות מכירה ושיווק הניתנים ע"י הרשת.

השקעות חד פעמיות.

הקמת החנות

עלות הקמתה של החנות הכולל: 

 בינוי, מיזוג, קופה, תאורה, ריהוט, וטרינה, שירותים – 200,000 ש"ח.

  מלאי ראשוני – כ 100,000 ש"ח.

  דמי הזיכיון המשולמים לרשת נעים בין 10,000$-20,000$, כולל שירותי אדריכלות.

תשלומים שוטפים

 2% ממחזור החנות בגין פרסום – משולם לרשת.

  5% ממחזור החנות בגין תפעול וניהול – משולם לרשת.   
 או 50% ממחזור החנות, כאשר עלות הסחורה על הרשת. 
ערבויות

ערבות בנקאית בגובה של 150,000 ש"ח.

BODY SHOP  שם בינלאומי.

המותג BODY SHOP מוכר וידוע בארץ ובעולם, בעולם קיימות כ – 2,500 חנויות.

לBODY SHOP ישראל אין קשר עסקי עם חברת BODY SHOP אינטרנשיונל, אנו פועלים עצמאית מזה 20 שנה בארץ ונהנים ממותג חזק, ידוע ומתחדש.

באפשרותך להדפיס את טופס הגשת מועמדות למלא ולשלוח בדואר עבור BODY SHOP נייטש'ר ת.ד 39071 תל אביב מיקוד 61390.

יש לציין מועמד לזיכיון. 

